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Beneficis del Programa

COM ES EL NOSTRE PROGRAMA

El programa de Direccié de Vendes de FUNDEMI 1QS és:

Practic Combinacié de continguts teodrics amb la seva aplicacié en casos practics de forma que
resultin rapidament aplicables.

Compatible Dedicacio parcial que el fa compatible amb I'activitat professional.

Relacional Organitzat per crear networking entre professionals i poder compartir experiencies i
establir relacions.

Expert Impartit per professionals experts en equips comercials que aporten la seva experiencia
en la resolucioé de situacions reals i actuals.

Académic Reconegut per institucions de prestigi que aporten un valor académic que I'actual mercat
laboral demanda.

| avalat per la tradicié i I'experiéncia dels 50 anys de FUNDEMI IQS dedicats a la formacié empresarial.

TRADICIO | EXPERIENCIA

FUNDEMI IQS és una institucié de formacié empresarial
i universitaria, creada I'any 1959, a iniciativa del P. Joan
Torres Gasset, S.J. i 9 empresaris catalans. Entitat
independent de qualsevol grup economic, politic o sindical,
dirigeix les seves activitats a la societat en general i, en
particular, a les empreses i als seus treballadors. Des
de I'any 2001, esta integrada a la Universitat Ramon
Llull a través de la Facultat d'Economia del grup IQS.
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- Programa de Direcci6é de Vendes

ADRECAT A

Directors i caps de venda, delegats de zona, supervisors i altres professionals que desitgen promocionar
en I'area de les vendes o tenen expectatives d'assumir funcions de major responsabilitat..

OBIJECTIUS

Identificar el conjunt de funcions que integren el marc d'actuacié de la direccié de vendes.

: Dissenyar el funcionament d'una organitzacié de vendes a partir de |'estratégia empresarial i la
‘!Q.‘ tipologia i caracteristiques dels clients.

Utilitzar els instruments que ajuden a I'establiment dels objectius de vendes i a la motivacio, sequiment
i control dels equips comercials en base a aspectes quantitatius i qualitatius.

METODOLOGIA

La metodologia utilitzada combina les exposicions tedriques amb I'Us de diferents eines didactiques:
treball en equip, resolucié de casos, rol playing i Us de mitjans audiovisuals. Aquest enfocament actiu
i participatiu garanteix |'aprofitament de la formacié i el dinamisme de les sessions.

Fiagt
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AVALUACIO

L'avaluacio del programa es realitza de forma continuada i contempla I'assisténcia i participacio en
els exercicis realitzats a classe; la presentacio d'exercicis i casos, resolts de forma individual o en grup;
i la realitzacié d'examens o treballs segons els criteris establerts per a cada modul.

TITULACIO

FUNDEMI IQS lliurara el Diploma en Direccié de Vendes als alumnes que aprovin la totalitat dels
moduls del curs.




Programa de Direccié de Vendes

DURADA

Aguest programa té un valor academic de 18 credits.

PROCES D'ADMISSIO
e Omplir i enviar el full de sol-licitud d'admissio.
e Enviar un curriculum actualitzat, amb fotografia, que inclogui edat, formacié i vida laboral.

e Realitzar una entrevista, si és el cas, amb els responsables del programa per comentar les
caracteristiques del curs i valorar conjuntament necessitats i expectatives.

CLAUSTRE DE PROFESSORS

Enrique Alvarez Ruano Raimon Mirosa de Villalobos
Director de Gesti¢ de la Forca de Venda Cap de Vendes Frit Ravich, S.A.
Editorial Planeta Grandes Publicaciones Llicenciat en Dret
Llicenciat en Ciéncies Econdmiques i Empresarials Postgrau en Strategic Management
DEA Especialitzacié en Marqueting MBA Executive
MBA [ESE
Antonio Pascual Picarin
Eduard Barrabés Vera Soci Fundador Genial Consulting Group - Consultora
FUNDEMI 1QS Estrategica
Llicenciat en Matematiques Assessoria i Direccié d'Empreses de Distribucié
Professor d'Estadistica Aplicada Bachelor en Sistemes d'Informacio

Diplomat en Marqueting

Josep Fazio Bieto

Consultor i Assessor d'exportacio Marcelo Taboada Ruano
Diplomat en Ciencies Empresarials Llicenciatura en Filosofia i Ciencies de I'Educacio,
Diplomat en Direccié Comercial i Marqueting secci¢ Psicologia

Professor i consultor de Marqueting, Vendes
i Desenvolupament d'Habilitats Directives

DIRECCIO
JOSEP FAZIO BIETO

ADMISSIO D'ALUMNES
M. JOSE ARANGUREN ANTONANZAS | ADELAIDA GIRON MORALES
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Alguns dels Nostres Clients

Abertis Fundacio Jesuites Educacié
Adelphi Targis GAES

Ajuntament de Barcelona Gearbox del Prat
Ajuntament de L'Hospitalet de Llobregat Grup Serhs

Ajuntament de Sant Sadurni d'Anoia Ibérica Maritima Barcelona, S.A.
Ambiens Indo

Almirall Prodespharma Indola

Alpha Publicidad Exterior Intermoén Oxfam
Ascensores Yélamos KENCI

Asepeyo Laboratorios Inibsa

Bayer Médicos sin Fronteras
Beiersdorf Moltec

Bodegas Torres Mutua Universal

Caixa Penedes Nissan

Camara de Comercio de Barcelona ORANGE

Caprabo Petroli

Claranet Pirobloc

COFIDIS Plameca

Combursa Plana Fabrega

Condis Supermercats Polynorma

COPCA Quadis

Creu Blanca Seat

DAMM Terminal de Contenidors de Barcelona
Departament de Medi Ambient i Habitatge Toyota Material Handling

Direccid General d’Arquitectura .
( g ) Transports Metropolitans de Barcelona

Departament de Treball

(Direcci6 General d’Autoempresa) Tremesa

Dermofarm Tui Espana

Diputaci6 de Barcelona Tusgsal
Unipresalud

DSM Neoresins
Universitat Ramon Llull (Serveis Centrals)

Endesa | o
EQ Esteve Vertisub _—
Estiare Virtisu l

Zanini !

Euroservices Bayer, S.L.

Federacié Farmaceéutica
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G SOL-LICITI MES ENVIAR A
INFORMACIO UN AMIC

VR-EQUIPO

IQS FUNDEMI

BUSINESS INSTITUTE
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